REVISTA CUBANA DE FINANZAS Y PRECIOS Vol. 3, No. 3, julio - septiembre, Afio 2019, pp. 42-61

Consideraciones sobre el
control de los precios

Articulo

arbitrado

agropecuarios en Cuba

Considerations on the control of agricultural

prices in Cuba.

SILVIO DAVID GUTIERREZ PEREZ

Ministerio de Finanzas y Precios, Cuba, silvio.gutierrez@mfp.gob.cu

RESUMEN

Uno de los temas mas polémicos y sensibles para
la economia de cualquier pais que aplica politicas
sociales favorables a las amplias masas, lo
constituye el control que puede ejercer sobre los
precios agropecuarios, porque estos, en gran
medida, deciden la alimentacién de la poblaciény
su calidad de vida.

Si a la anterior aseveracion se le aflade que el
escenario se complejiza porque ese pais tiene
serias limitaciones de recursos financieros para la
importacién de insumos y alimentos, el asunto es
realmente  complicado, constituyendo  un
verdadero reto a la inteligencia y voluntad de los
hombres.
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ABSTRAC

One of the most polemic and sensitive topics for
the economy of any country that applies political
social favorable to the wide masses, it constitutes
it the control that can exercise on the agricultural
prices, because these, in great measure, decide the
population is feeding and their quality of life.

If to the previous asseveration he/she is added that
the scenario gets complicated because that
country has serious limitations of financial
resources for the import of inputs and foods, the
matter is really complicated, constituting a true
challenge to the intelligence and the men's will.
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INTRODUCCION

no de los temas mas polémicos y sensibles

para la economia de cualquier pais que

aplica politicas sociales favorables a las
amplias masas, lo constituye el control que puede
ejercer sobre los precios agropecuarios, porque
estos, en gran medida, deciden la alimentacion de
la poblacion y su calidad de vida.

Si a la anterior aseveracion se le afiade que
el escenario se complejiza porque ese pais tiene
serias limitaciones de recursos financieros para la
importacién de insumos y alimentos, el asunto es
realmente  complicado, constituyendo  un
verdadero reto a la inteligencia y voluntad de los
hombres.

A diferencia de los paises que se ha
iniciado en este propdsito, el control de los precios
agropecuarios en Cuba en la actualidad es el
resultado de mas de cuatro décadas de trabajo, en
la creacion de las condiciones materiales y
organizativas para poder realizarlo. Como toda
obra humana tiene un conjunto de virtudes e
imperfecciones.

El objetivo de este texto consiste en
informar sobre los avances que en el control de los
precios se han alcanzado, asi como precisar
insuficiencias que se requieren seguir trabajando.

El autor se propuso mantener un lenguaje
coloquial con el lector de manera que pueda ser
util el trabajo al mas amplio sector de la sociedad.
Los analisis matematicos no son complejos y se
incluyen, como regla, para ayudar a ilustrar los
criterios enunciados.

El alcance del trabajo que se pone a
disposicién de los lectores rebasa los aspectos
culturales propios de la sistematizacion de los
cocimientos y se convierte en un instrumento que
en manos de productores o comercializadores
agricolas contribuye a que a la vez que conozcan
mas la actividad, las decisiones en materia de
inversién de recursos financieros y humanos que
adopten puedan estar mejor fundamentadas.

Para la elaboracién de este trabajo fue
poco revelarte la bibliografia consultada, todo lo

contrario, la informacién ofrecida por cientos de
compafieros, trabajadores directos del campo,
directivos de cooperativas y funcionarios con
diferentes niveles de experiencia que la ofrecieron
con mucho gusto, que obliga a expresar un
profundo agradecido.

I LA IDENTIFICACION DEL COSTO DE
PRODUCCION PARA FORMACION DEL PRECIO
DEL PRODUCTO AGRICOLA.

1 Conceptos generales sobre el costo de
produccion agricola.

Para la planificacion de los precios es
necesario identificar la formacién de los costos y
gastos de produccién, asi como la magnitud de
ganancia. En este capitulo se evalla la formacion
planificada del costo de produccion agricola. Existe
una apreciable diferencia entre la determinacion
del costo de produccion agricola del productor
individual y el que se debe asumir para planificar
un precio.

El costo de produccién agricola del
productor individual se puede identificar como la
sumatoria de los costos y gastos que se requieren
0 que se aplicaron a una determinada producciéon
agricola en un darea cosechada. El costo de
produccién en el presente trabajo primero se
analiza al nivel area productiva y en préximos
capitulos de manera unitaria o por unidad de
producto, expresado en toneladas, kilogramos,
quintales o libras.

El costo de produccién que se debe asumir
para la planificacién del precio agricola, se
reconoce socialmente para este objetivo, por
tanto, demanda la evaluacién de un conjunto de
aspectos intrinsecos a los procesos productivos
agricolas como son; la calidad de la tierra, las
épocas de cosecha, la distancia a los mercados y
otros exdgenos como la necesidad de estimular
determinadas producciones por su importancia
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para la economia nacional, que es preferible
estudiarlo posteriormente.

Para la determinacion del costo de
produccién es imprescindible contar con la carta
tecnolégica aprobada por los institutos cientificos
especializados. En este documento se relacionan
los procedimientos, insumos y periodicidad de
cada uno de las agrotécnicas que requiere el
producto.

La ficha de costo o de precio de un
producto es el resumen de la carta tecnolégica
aprobada para las determinadas condiciones
especificas, la que no necesariamente tiene que
coincidir con la adoptada para la planificacion del
precio.

Un concepto importante que permite
mayor transparencia y homogeneidad en la
informacioén sobre los costos agricolas, consiste en
que los conceptos de costos y gastos se limitan
hasta que el producto se encuentra cosechado en
el campo y listo para su acarreo, lo que significa
que en los costos agricolas no pueden incluirse
gastos de acarreo y circulacién, ni otros no
previstos.

También es necesario precisar que si se
pretende planificar un precio agricola hay partir de
la aprobacion del plan de insumos realizado por la
direccion del pais, asi como de las normas de
consumo técnicamente argumentada y aprobadas
por quien corresponde. De esta manera una
particularidad del precio agricola es que como en
cada afio se pueden aprobar plan de insumos
diferentes y por tanto rendimientos agricolas
diferentes, al menos una vez al afio requieren de
Su revisidn y si es necesario actualizarlos.

Entre los elementos mas significativos que
se requieren identificar en el costo de produccién
agricola se encuentran.

e Los servicios prestados en la preparacién de la
tierra.

e Lasemilla.

e Los fertilizantes y plaguicidas.

e Elaguay los portadores energéticos.

e La depreciacion de equipos e implementos
agricolas que se utilizan en varios ciclos
productivos.

e El pago a la fuerza de trabajo, incluida la de la
siembray la cosecha.
e Los gastos de direccion.

Los gastos financieros,
comisiones bancarias, intereses,

seguro e impuestos.

En los costos, desde el punto de vista de la
formacion del precio,, es relevante la forma en que
participan cada uno de uno de sus elementos. A los
que trasfieren integramente su valor en cada
proceso productivo, junto con la transformacién
de su valor de uso, se les denomina Costos
Directos y aquellos que los hacen varios procesos
productivos se les denomina Costos Indirectos.

Entre los conceptos que se identifican
como Costos Directos se pueden relacionar los
siguientes:

1. Los fertilizantes, incluidos quimicos, naturales,
bioquimicos.

2. Los plaguicidas biolégicos y quimicos, donde
se encuentran los pesticidas, herbicidas, etc.

3. Los portadores energéticos directos a la

incluyendo
primas de

produccion.
4. Elagua.
5. Lasemilla.

6. Los gastos de salarios

Como se puede apreciar los precios de los
productos y servicios que participan como Costos
Directos deciden sobre los costos agricolas, por lo
que es prioritaria una efectiva politica de precios
que promueva su 6ptima utilizacion.

En los costos indirectos tiene relevancia
para los activos fijos tangibles las normas de
depreciacion que se utilizan. Hay equipos que
pueden tener una larga utilizacion como los
regadios, maquinaria agricola y almacenes de
productos, mientras otros, como determinados
aperos e instrumentos, pueden servir para no mas
de tres ciclos productivos.

En la formacion del costo agricola es muy
importante identificar un conjunto de gastos que
no pueden considerarse para la formacion de los
precios como son:

1. Los causados por desastres naturales.
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2. Las multas, penalizaciones o gastos
innecesarios  por incumplimientos de
parametros agrotécnicos y medioambientales.

3. Las mermas y pérdidas agricolas por encima
de las normas previstas.

Como en todo proceso productivo la
identificacion y control adecuado de los costos de
productos resultan clave para la eficiencia
econdmica. Este aspecto dimensiona su
importancia cuando estos datos son requeridos
para la planificacion de los precios, por lo que
resulta imprescindible identificar un conjunto de
restricciones para su determinacién que permitan
que no se incluyan ineficiencias o gastos
innecesarios.

2 Principales restricciones en el
reconocimiento de algunos conceptos de
costos de la produccidon agricola.

A diferencia de la produccién industrial,
donde los precios pueden regularse por el
mercado como resultado de una fuerte
competencia interempresarial por la dispersion en
la concentracién de la produccidon y esta satisfacer
la demanda de los mercados, en la produccién
agricola, como se conoce, los precios se deben
establecer reconociendo las peores condiciones de
produccién porque la demanda esta insatisfecha.

La importante y necesario consiste en
delimitar no sélo que conceptos de costo pueden
formar el precio de un producto y cuales no,
también que restricciones cuantitativas deben
considerarse, de forma tal, que la formacién de un
precio de manera planificada tenga limites
objetivos  perfectamente identificables. A
continuacién, se relacionaran algunas de las
restricciones mas significativas.

3 Los servicios prestados en la preparaciéon de
la tierra.

En la preparacién de la tierra para la
siembra, con independencia de que sean
asumidos por el propio productor o por servicios
que reciba, se incurren en dos tipos de costos:

1. Las inversiones realizadas en el desbroce de la
tierra, la creacién de infraestructuras que
tienen una prolongada utilizacion, etc. que
requieren ser incorporadas al costo a través de
la depreciacion establecida.

2. Los costos de preparacién de la tierra para el
cultivo especifico que se realizara.

Esta diferenciacion en los tipos de costos
€S muy necesaria para no incrementar los precios
de los productos con datos erréneos.

Una restriccion significativa por producto
puede ser la posibilidad de realizar un laboreo
minimo de las tierras, para lo cual a la ficha de
costos no es necesario trasladar gastos superiores
a los que lleva este servicio.

Reflejar los costos de los servicios
agropecuarios en la actualidad constituye uno de
los asuntos mas polémicos para determinar la
ficha del precio del producto. La causa de esta
situacion radica en que este servicio puede ser
realizado por entidades estatales que oficialmente
pueden tener tarifas relativamente razonables,
pero al margen o fuera de esta relacion se
imponen otros tipos de pagos que no se
identifican, pero son imprescindibles para que en
las condiciones actuales se realicen.

4 El costo de la semilla y las cepas.

Cada producto agricola tiene su costo
especifico de semilla, unos relativamente muy
baratos y otras mas caros. La complejidad de este
concepto se aprecia cuando es un cultivo que con
una adecuada siembra se pueden realizar varias
cosechas, como por ejemplo la cafia de azucar, el
platano y una amplia variedad de frutas.

En los casos en que se obtienen varias
cosechas de una siembra se requiere determinar a
la siembra como una inversién y trasladar su costo
al producto a través de una cuota de depreciacion.

Otro asunto curioso desde el punto de
vista del precio es que a la semilla se le reconoce
por el productor para el destino de la siembra un
precio superior, a partir de las cualidades
genéticas y de germinacién que poseen y los
gastos de almacenamiento, transporte y custodia
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requeridos, pero este producto en el mercado
minorista no rebasaria el precio de la primera
calidad.

5 Los costos por los fertilizantes y plaguicidas.

Los costos de los fertilizantes y plaguicidas
en la produccion agricola cada vez se encarecen
mas, sobre todos los que tienen un origen quimico
y biolégico. Su utilizacién se decide por el
incremento que provoca de los rendimientos
agricolas.

Existen especificaciones técnicas,
normadas en las cartas tecnolégicas, sobre la
utilizacion por tipo de fertilizante y para cada
cultivo que pueden considerarse en la
determinacion de los costos de estos insumos,
aunque no siempre sea el Unico criterio a evaluar.

6 El abasto de agua y portadores energéticos.

Aunque en determinados productos
agricolas los gastos de agua y portadores
energéticos no sean relevantes el incremento de
los precios de estos insumos y la necesidad de su
uso racional por la sociedad imponen una
adecuada identificacion en los costos agricolas.

La complejidad de la medicién del
consumo del aguay los portadores energéticos, asi
como lo racional o no de establecer metros
contadores es un asunto de evaluacién en cada
tipo de cultivo por los productores y las entidades
que proporcionan estos servicios, 10 que no se
puede dejar de reflejar en cada producto los
gastos racionales de estos insumos.

7 La depreciacion de equipos, instalaciones e
implementos agricolas que se utilizan en varios
ciclos productivos.

Adiferencia de los procesos industriales las
normas aceleradas de depreciacién de los equipos
agricolas estan mas justificadas por el desgaste
fisico que por la depreciacién moral de los mismos.

La depreciacién no constituye un concepto
de gastos significativo en la mayor parte de las
producciones, sobre en las condiciones de la

economia agricola cubana, no obstante, su
apertura y reconocimiento estimula la utilizacién
de equipos e instalaciones agricolas.

8 El pago a la fuerza de trabajo, incluida la de la
siembray la cosecha.

Si se miden los gastos de salario por el
esfuerzo realizado y el desgaste fisico del
productor agricola nunca sera adecuadamente
retribuido. La fuerza de trabajo agricola
generalmente es la de menos ingresos porque
requiere menos gastos para su reproduccion
social, por necesitar de menos instruccién o
capacitacion, entre otros.

Una particularidad en la identificacién de
estos costos consiste en que el productor agricola
puede ser a la vez trabajador y propietario del
producto. En esta circunstancia es preferible no
incluir como costo el salario como productor e
incrementar la utilidad, lo que le favorecera al no
tener que pagar el impuesto por la utilizaciéon de la
fuerza de trabajo que es superior al impuesto por
ingresos personales.

Otro aspecto a destacar es que la
participacion de la fuerza de trabajo no tiene un
comportamiento lineal en el ciclo productivo.
Aunque haya productos en que requieran una
sistematica y capacitada atencién en los
momentos de siembra y cosecha el productor
recurre a incorporar nuevas fuerzas de trabajo de
manera tal que estos periodos sean lo mas breve
posible y pueda lograr sus objetivos en el mas
breve plazo. También en determinas situaciones
como pueden ser plagas o afectaciones climaticas
pueden ocurrir picos en la utilizacion de la mano
de obrar, pero estos casos son excepcionales.

9 Los gastos de administracién y direccién.

Para un productor independiente los
gastos de direccién pueden resultar innecesarios,
pero la mayor parte estd cooperativizado en
formas productivas mas o menos socializadas y
deben asumir, como parte de los costos las
contribuciones que requieren realizar a la
direccién de su colectivo.
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Como norma general se ha identificado un
aporte porcentual de las ventas que debe realizar
cada productor a la direccién de la cooperativa, en
el caso de las que son de crédito y servicio.
También para otras formas productivas se
determinan normas que en todos los casos deben
evaluarse, comparandolas con la de otras
actividades para validar si son racionales.

10 Los gastos financieros, incluyendo
comisiones bancarias, intereses, primas de
seguro e impuestos.

Similar al proceso industrial los gastos
financieros deben ser reconocidos en los precios.
Un tratamiento especifico tiene la prima de seguro,
las que deben forma parte en la planificacion del
precio, aunque haya productores que no prevean
la administracion de sus riesgos productivos.

Los tributos que constituyen gastos
previstos por los productores como son, por la
utilizacion de la fuerza de trabajo, contribucion a la
seguridad social, el uso de la tierra, u otro deben
planificarse en el costo del producto y su precio de
acopio.

Resumiendo, resulta necesario una
correcta identificacion de los costos de |la
produccién agricola para la planificacién de los
precios, por lo que se impone no solo conocer los
procedimientos contables establecidos, también
las particularidades de los procesos productivos
en la agricultura, de manera tal que se garantice
una mayor aproximacion a los gastos socialmente
que se requieren para la formacién del precio.

La determinacién del costo de |la
produccién agricola es el paso inicial y basico en la
planificacion de los precios, se requiere
posteriormente evaluar un conjunto de aspectos
imprescindibles para la determinacién del precio
de acopio de cada producto, asunto que se
abordara a continuacion.

I PARTICULARIDADES DE LA PLANIFICACION
DE LOS PRECIOS DE ACOPIO

1 La formacién de los precios de acopio.

Por precio de acopio se entiende la suma
del costo de produccién unitario mas la utilidad
prevista para determinado producto agricola. A
partir de este capitulo se inicia el analisis del precio
de acopio (unitario) del producto. La metodologia
comprende la evaluacion de un conjunto de
factores que inciden en la determinacién de costos
de produccidén unitario y posteriormente en el
analisis de los criterios acerca de la formacion de
la utilidad en la produccién agricola.

Hasta este momento el costo de
produccién agricola comprende la sumatoria de
costos y gastos en un area de produccion, pero la
determinacion del costo unitario consiste en
establecer que parte de este se recupera por cada
producto y para eso es necesario fijar el
rendimiento agricola.

Costo unitario=  Costo total por area.
Rendimiento del cultivo

Por rendimiento agricola se entiende,
considerando una cantidad de inversiones de
trabajo vivo o materializado, los resultados
previstos o reales de los cultivos en un area
determinada, Para ilustrar, en una hectarea se
esperan de rendimiento unas 40 toneladas de
cafia, en una caballeria de boniato unos 5 mil
quintales, etc.

El rendimiento agricola es el resumen o
impacto final de la interaccion de un conjunto de
factores que inciden de manera significativa en la
produccién agricola como son:

1. Las épocas de cosecha.

2. Lacalidad de la tierra

3. Lacultura agricola del productor.

4, La efectividad de los insumos agricolas

A continuacion, se evalla el impacto de
cada la interrelacion que tiene cada uno de estos
factores en los costos unitarios del producto.

2 Las épocas de cultivo y los costos unitarios.

A diferencia de la produccion industrial la
agricola es estacional. Los productos agricolas,
incluidos las que se producen en casas de cultivos,
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por muy sofisticadas que estas sean, se les

modifica sus rendimientos en correspondencia

con determinadas épocas del afio.

En Cuba se reconoce dos periodos
climatolégicos: el de lluvia que se inicia el primero
de mayo y se extiende hasta el 30 de octubre y el
de seca que comienza el 1er de noviembre hasta el
30 de abril. Los cambios climaticos ocurridos en los
ultimos afios, en muchas ocasiones, no permite
identificar cada una de estas etapas y distorsionan
los rendimientos esperados de las producciones.

Para el campesino se reconoce dos épocas
para iniciar la siembra: la de frio que se inicia en el
mes octubre y la de primavera que se vincula al
mes de marzo. A diferencia de lo que muchos
creen no es la lluvia el Unico factor importante en
lo referente a las diferencias de rendimiento en
cada etapa. Otros fendmenos son mucho mas
significativos, sobre todo si actan de manera
activa y de conjunto, entre estos se encuentran:

1. Las plagas, incluidas las malas hierbas que
generalmente son mas activas en los periodos
no éptimos para el cultivo.

2. Las temperaturas, las cuales en determinadas
fechas pueden afectar hasta la morfologia del
producto.

3. La tipologia de la semilla que permita su
desarrollo en determinados periodos del afio.

El efecto de las lluvias es decisivo en la
produccién agricola, sin el agua es imposible
lograrla. Para los productores que no tienen
regadios (secano), alcanzar altos rendimientos
agricolas es resultado de la buena suerte y del arte
o cultura trasladada por sus antecesores.

En la Tabla No. 1 se muestra como las
épocas de cultivo determinan, en correspondencia
con los rendimientos que se obtienen, los precios
de acopio de algunos productos en Cuba.

En resumen, mejores condiciones del clima
favorecen mas produccion por area y también de
mejor calidad lo que provoca un incremento de los
rendimientos y por tanto disminucion de los costos
unitarios de los productos y permite planificar
precios mas bajos. En determinadas épocas del
aflo los factores climaticos favorecen y otros
disminuyen los rendimientos agricolas. La

introduccién de los adelantos cientificos técnicos
cada vez mas reduce el impacto de estos
fenédmenos, pero aun no han podido vencerlos
totalmente.

3 La calidad de la tierra, la cultura agricola y los
costos unitarios.

Desde tiempos inmemoriales el productor
agricola buscé las tierras mas propicias para sus
cultivos. Con el crecimiento de la poblacion y la
necesidad de utilizar tierras regulares y peores
para la produccién este asunto se convirtié en
problema notable.

Posteriormente la calidad de la tierra, con
el desarrollo de fertilizantes y plaguicidas mas
potentes este asunto a pasado a un segundo nivel
de importancia, aunque para determinadas
producciones y en algunas zonas geograficas
constituye un tema muy relevante.

En las condiciones de la economia cubana
no es precisamente la utilizacion de los insumos
sofisticados lo que hace menos notable la calidad
de tierra. Sin dudas los conocimientos teoricos
adquiridos y las tradiciones de siglos de los
productores en el pais permiten que un productor
no utilice la tierra para un cultivo que no es
favorable su desarrollo.

Como se sabe cultivos como el tabaco, la
papa o el café se conocen bien donde cosecharloy
un productor no se le ocurre producirlos fuera de
las dreas que se requiere, aunque cuente con los
mejores insumos y semillas. También hay que
reconocer que determinadas tierras, solo propicias
para determinados cultivos, pueden tener mejores
rendimientos que otras similares

El hecho de producir en tierras con mejores

condiciones agrotécnicas (acides, alcalinidad,
drenaje, etc.) incide favorablemente en los
rendimientos, alcanzandose mayores

producciones por area. El incremento de la
produccién abarata los costos unitarios, lo que por
lo general permite a estos productores obtener
mayores ingresos por cosecha, porque como se
sabe, los precios no pueden disminuirse porque lo
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determinan las condiciones peores. Veamos un
ejemplo para ilustrar:

Existen tres productores del mismo cultivo
X en tres tipos de tierra que su costo total o
inversién es de 1000 CUP por hectarea un precio
unitario del producto de 120 pesos por Tonelada.

Productor A en tierras buenas con un
rendimiento 20 toneladas obtiene un ingreso por
ventas brutas de 2 400 CUP y una ganancia de 1400
CuUP

Productor B en tierras regulares con un
rendimiento de 15 Toneladas un ingreso por
ventas brutas de 1800 CUP y una ganancia de 800
CuUP

Productor C en tierra malas con un
rendimiento de 10 Toneladas un ingreso por
ventas brutas de 1200 CUP y una ganancia de 200
CUP.

Como se puede apreciar los tres
productores obtienen ganancias, aunque muy
superiores el de las condiciones buenas vy
regulares, como resultado del tipo de tierra que
tienen. Estos ingresos adicionales o}
extraordinarios constituyen la fuente de la Renta
Diferencia Uno que pasa a manos del terrateniente
en un escenario de relaciones capitalistas de
produccidn, pero que, en una economia socialista,
que tiene como condicién que la tierra es del que
la trabaja, son ingresos que en una adecuada
proporcién deben ser parte de uso colectivo, a
través del Presupuesto del Estado.

En resumen, aunque la cultura agricola del
productor contribuya junto con la aplicacion de los
adelantos cientificos técnico a que la calidad de la
tierra no constituya un aspecto decisivo en los
rendimientos agricolas y por tanto en los costos
unitarios e ingreso totales de los productores,
continda siendo importante y es necesario evaluar
econdmicamente su efecto, para favorecer que
siempre la tierra se utilice en el producto o la
inversion en la cual mas rendimiento econémico
proporcione. El efecto en los rendimientos
agricolas se evalla en el préximo tema.

4 Los fertilizantes y los plaguicidas, su efecto en
los costos unitarios.

Los insumos agricolas desempefian
diversos roles en la produccion, pero sin dudas el
papel decisivo en los rendimientos lo desempefian
los fertilizantes. Se han desarrollado innumerables
tipos de sustancias que nutren los suelos y con ello
proporcionan a las plantas, de manera expedita,
las sustancias que requieren para su crecimiento
vegetativo y produccién de alimentos.

Lo significativo de los fertilizantes desde el
punto de vista de precio es el impacto que tiene en
los rendimientos agricolas, provocando en ellos un
fuerte incremento que proporciona a su vez una
reduccién de los costos unitarios y el incremento
de los ingresos de los productores.

Como regla el costo del mas caro de los
fertilizantes es asumido por el incremento de los
rendimientos que provoca, existiendo una
evidente tendencia a su mayor utilizaciéon. No
ocurre de igual forma con los plaguicidas, los
cuales tienen también efectos negativos que es
necesario evaluar.

Veamos un ejemplo para ilustrar.

Dos productores deciden a sembrar
boniato. El productor A no adquiere fertilizantes y
por tanto los costos por hectarea de 10 000CUP, el
productor B compra fertilizantes y los costos por
hectarea son de 12 000CUP. El efecto de los
fertilizantes provoca que mientras el productor A
obtiene un rendimiento de 10 toneladas por
hectarea el productor B es tiene 15 toneladas por
hectarea.

A partir de estos resultados, el costo
unitario de la tonelada del productor B es de 1000
CUP y el del producto B es de 800 CUP. Como se
puede si bien los costos totales pueden ser
superiores con el uso de los fertilizantes los
unitarios se abaratan considerablemente. En el
Grafico No. 3 se ilustra los resultados para
productores de un mismo producto que lo Unico
que lo diferencia es el uso de los fertilizantes.

En cuanto a plaguicidas, se puede
considerar no soélo las sustancias que atacan a las
plagas de insectos, también las vegetales, de
diversas modalidades. Estos productos no
incrementan los rendimientos, pero si permiten
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que la produccion estimada se alcance en los
niveles previstos y con la calidad necesaria para su
comercializacién. En el Grafico No. 3 se presenta el
efecto del uso de los plaguicidas, pero en este caso
lo ocurre es que el productor A no lo utilizd o su
uso fue insuficiente.

A diferencia de los fertilizantes existen
diversas modalidades de plaguicidas, algunos con
altas dosis de productos quimicos que su
utilizacion afecta el medio ambiente, incluso
pueden deteriorar hasta la propia tierra. La
necesidad de usarlos tiene que estar ponderada
por un precio elevado que garantice su uso en el
caso extraordinario. En general se puede afirmar
que el plaguicida no aumenta el rendimiento
agricola, pero asegura que la cosecha obtenga los
niveles esperados en cantidad y calidad.

Existen otras modalidades muy
alentadoras que deben incrementar su utilizacion
en el pais como es el caso de los bioplagucidas y
biofertilizantes, los que provocan con las dosis
requeridas altas voliumenes de produccién, no
obstante, la cultura de su uso debe ampliarse para
que no se desestimulen sus resultados.

De igual manera ocurre con las semillas
transgénicas, de alto costo y altos rendimientos. Es
un tema polémico que se debate es muchos
circulos, pero mas temprano que tarde debe
imponerse como la solucién al hambre de miles de
millones en el mundo.

Enresumen, es decisivo conocer los niveles
de fertilizantes y plaguicidas con que cuenta el pais
para un determinado afio y valorar a partir de esta
informacion, que rendimientos se pueden esperar
para las producciones y posteriormente estimar
como se satisface la demanda y, por tanto, a qué
nivel debemos establecer los precios, tanto de
acopio como minoristas.

5 Los rendimientos agricolas y los costos
unitarios.

La determinacién de los rendimientos
bases para determinar los precios de acopios
constituyen uno de los asuntos mas complejos y
polémicos en la planificacién de los precios de

acopio. Como se conoce en el precio ademas de los
costos y gastos de la produccion y la utilidad
deciden los niveles de precios el rendimiento que
se considere para la produccién.

Por otra parte, aunque los costos totales en
una determinada d&rea sean similares, cada
produccién agricola tiene su rendimiento y, por
tanto, su costo unitario especifico.

Los rendimientos pueden agruparse en
tres grandes bloques los altos, los medios y los
bajos. Como se ha sefialado anteriormente en el
caso de la produccion agricola determinan los
costos de las peores condiciones, lo dificil es que
estos hay aun peores. Por tanto, el punto de
analisis es determinar cual de las condiciones
peores es que la se considerara para planificar el
precio.

No es légico que cualquier productor, muy
ineficiente y holgazan sea capaz de obtener
utilidades, por tanto, hay que poner un tope o
determinar qué condiciones minimas se aceptan.

Veamos un ejemplo numérico, para
ilustrar:

El costo de los insumos, servicios
prestados y gastos de fuerza de trabajo para una
hectarea sembrada de boniato es de 12 800,00CUP
y se obtienen por tres productores los siguientes
rendimientos.

Productor A 10TN

Productor B15TN

Productor C20 TN

Por tanto, el productor A obtiene 1280 por
tonelada (59,00 CUP por quintal), el B 853 por
tonelada (39,00CUP por quinta) y el C 600 por
tonelada (28,00CUP por quintal). Como se puede
apreciar en este ejemplo el productor A,
demuestra una alta ineficiencia resultado de
causas objetivas o subjetivas. Este productor
sobrevive econémicamente si el precio que se
establece permite recuperar su costo, y esto
depende no solo de los niveles de produccién que
alcance la oferta, también de la demanda de la
poblacién, asunto que se abordara
posteriormente. En el grafico No. 5 se ilustra el
comportamiento el comportamiento esperado
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que debe tener la relaciéon entre los rendimientos,
los costos totales y unitarios y el precio de un
producto.

Lo nuevo en las condiciones de una
economia planificada es que, si se pueden
planificar suficientes insumos para garantizar
cubrir lademanda de la poblaciény la industria, los
rendimientos que estos insumos proporcionan
son los que se adoptarian, pero no siempre puede
ser asi, por lo que, como regla, en las producciones
que no se garantizan insumos para determinar se
consideran las peores condiciones, pero aquellas
mas generales o preponderantes.

En resumen, si existen insumos que
permiten producciones que permiten abastecer y
cubrir las demandas se adoptan los que estos
proporcionan, de lo contrario para planificar los
precios se adoptan los rendimientos de las
condiciones  peores mas  generales o
preponderantes.

6. El precio de acopio planificado: costo unitario
planificado mas la ganancia prevista.

Posterior a la determinacion del
rendimiento a considerar en la planificacién de los
precios y conociendo el nivel de insumos
planificados para el afio se puede calcular el costo
unitario previsto o planificado para cada producto
en una campafa.

Como se conoce el precio de acopio de un
producto incluye los costos unitarios para su
producciébn 'y la ganancia (utilidad). La
determinacion de la ganancia constituye uno de
los pasos mas importante en la formacion del
precio porque decide el estimulo que va a tener el
productor para iniciar el cultivo de un determinado
producto, también importante destacar que una
utilidad extraordinariamente alta lo desestimula y
puede provocar disminuir la produccion.

Lo complejo de la determinacion de la
ganancia es su cuantificacion. Pueden existir
diversos criterios para la formacién de la utilidad
como pueden ser:

1. Considerar varios salarios minimos promedios
del pais

2. Trasladar los niveles porcentuales de utilidad
de la industria a la agricultura.

3. Establecer niveles muy superiores de utilidad
en relacién con interés bancario aplicado a la
agricultura.

Se pueden evaluar diversos criterios para
la planificacion de la utilidad en un precio de
acopio, pero esta categoria debe permitir cubrir los
siguientes conceptos.:

1. Los pagos de impuestos por ingresos
personales o sobre utilidades, estimados para
el afio o la cosecha.

2. Las inversiones de productores individuales o
de las empresas para incrementar la
produccién el préximo afio.

3. Riesgos aceptados en la produccién, no
considerados en el seguro.

4. Errores humanos que pueden ser aceptados.

5. Ingresos para mejorar el nivel de vida del
productor

No existe un basamento exacto y
demostrado para establecer cuanto debe obtener
un productor, por lo que el método que se
propone consiste en cubrir determinados
conceptos y estimar un nivel algo superior de
ingresos.

Con el objetivo de ilustrar la anterior
afirmacion se expone el siguiente ejemplo.

Si un productor promedio en el pais,
invierte en una hectarea unos 40 mil 200 CUP, en
determinadas condiciones de producciéon como las
que fueron analizadas anteriormente, se pueden
efectuar los siguientes calculos
1. La carga tributaria sobre los costos

reconocidos a pagar es del 10% por este
concepto debe alcanzar en su utilidad al
menos 4 000 pesos.

2. El por ciento de inversion del pais en relacion
con el PIB es del 20%, por tanto, en la utilidad
podemos estimar que para un productor
agricola es de los 8 000 pesos.

3. Silas primas que se pagan por seguro son del
3% entonces se puede afiadir a la utilidad que
el campesino tenga una provisién de 1 200
CUP.
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4, Para su disfrute y de su familia se puede
estimar que le dedique un mes de sus ingresos
adicionales, aproximadamente 8% del total,
unos 3 200 CUP.

El monto total de la ganancia o utilidad que
obtienen es de 16 400 pesos, que sumados a los
costos de 40 mil pesos resultan 56 mil pesos por
un rendimiento de 20 toneladas por hectarea es
un precio unitario de tonelada de 2 800 CUP,
aproximadamente uno 120 pesos por quintal.

Este procedimiento para llegar la
determinacion de la ganancia del producto tiene la
ventaja que asegura los ingresos previsto en el
precio, pero puede corroborarse con otros no
menos efectivos y que pueden ayudar a lograr una
aproximacion mas efectiva a este polémico asunto.

Tan importante como la determinacion de
la ganancia prevista en el precio de un producto es
el criterio de que los productores deben estar
igualmente estimulados a producir
indistintamente cualquier producto, con la
excepcion de que el Estado considere por alguna
razén y siempre de manera transitoria estimular
uno o varios que otros.

Como se conoce en un afio, en una
determinada area productiva se pueden cosechar
mas de un producto, incluso hasta algunos tres o
cuatro veces en el afio, mientras otros requieren
un afio y algunos un poco mas. A partir de esta
realidad si se fijan similares niveles de ganancia
para todos los productos, los que se puedan
cultivar mas de una vez al afio obtendran mas
ganancia que aquellos que pueden hacerlo solo
una vez y estaran mas estimulados para su
produccién que el resto.

Lo que se requiere entonces es el analisis
para que la magnitud de la ganancia de un
producto pase por considerar la ganancia que
proporciona, no un determinado producto, sino la
inversion que realice un productor en un area de
tierra. llustremos con un ejemplo para la mejor
comprension:

Retomemos los datos anteriores donde se
determind que la utilidad de un productor era de
16 400 CUP. Si esa ganancia es para un aflo y un
solo producto cosechado no se requiere hacer

ninguna modificacién al precio, pero si es como el
boniato que se puede cultivar dos veces al afio,
entonces esta utilidad hay que dividirla por dos ( 8
200 CUP) y en la formacién del precio del boniato
se afiade a su costo la mitad de la ganancia
de manera tal de que en este cultivo obtenga en el
afio recupere el total de la ganancia estimada y no
el doble.

Con este calculo se puede lograr que todos
los productos agricolas considerados obtengan
similar rentabilidad sobre el costo total anual o
capital invertido por productor, lo cual permite que
no haya estimulos distorsionados en la produccién
agricola.

Veamos un ejemplo en el Grafico No. 6 de
cé6mo se presentaria la relacion
costo/precio/utilidad en un conjunto de productos,
de forma tal que estén de manera similar
estimulados:

- De la ganancia por hectarea a la del productor.

Llegar a determinar que los productos
obtengan similar ganancia por hectarea no agota
aun el analisis. Es necesario introducir otro
aspecto, como es el que en determinados cultivos
un productor no puede exceder mas de cinco
hectareas (ajo, tabaco, pimiento) y en otros (cafia
de azlcar, platano, arroz) llega a mas de una
caballeria (13,4 hectareas). Para resolver este
asunto se propone aproximar la rentabilidad de
cada producto a la que puede obtener el productor
de mas resultados. Veamos un ejemplo para
ilustrar:

— Como resultado de las aplicaciones anteriores
donde se considero6 el efecto de la calidad de
las tierras, la cultura agricola, los fertilizantes y
plaguicidas y los ciclos productivos de cada
cultivo, todos los productores obtienen de
ganancia neta, en una hectarea en el afio de
unos 3 000 CUP

— El de cafla como puede sembrar 15 hectareas
recibe 45 000 CUP.

— EI de boniato como puede sembrar 10
hectareas recibe unos 30 000 CUP
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— Elde ajo como solo puede atender 5 hectareas
recibe unos 15 000 CUP

Ante esta situacion se requiere homologar
los resultados anuales por productor, por tanto, a
los productores de ajo se les multiplica la utilidad
por tres y al del boniato por dos. Las nuevas
ganancias recalculadas por cada producto se le
suma al costo de la hectarea y este se divide por el
rendimiento planificado para obtener el nuevo
precio del producto ajustado ahora a la capacidad
de cosecha que cada productor tiene por
producto.

Como se aprecia en el Grafico No. 7 a partir
de la introduccién del criterio del ingreso posible a
alcanzar por productor se incrementan los precios
de los productos que requieren mas laboreoy, por
tanto, el productor no puede atender muchas mas
hectareas, lo que crea condiciones para obtener
similar ganancia (utilidad) para cada productor, en
relacion con el producto que va a cultivar.

En resumen, los analisis hasta aqui
realizados so6lo ofrecen una base econémica para
determinar los precios con mayor objetividad,
existen otros aspectos como pueden ser estimular
el incremento de la calidad, medida por alguno de
sus componentes basicos o la produccion por
determinadas razones, como la exportacion, la
sustitucion de importaciones, y satisfacer la
demanda que modifican estos resultados. Los
efectos en los precios de estos aspectos
relacionados se evaluaran en proximos capitulos.

111 LOS PRECIOS DE LA COMERCIALIZACION DE
LOS PRODUCTOS AGRICOLAS

1 Tasas de margen comercial y margen
comercial de las empresas

El margen comercial es el ingreso que
corresponde recibir a las empresas circuladoras
para resarcirse de los gastos estrictamente
necesarios en que se incurren durante el
desarrollo de su actividad, sin incluir los costos de
las mercancias, mas una cierta utilidad.

El margen comercial se determina
mediante tasas, proporciones que pueden ser en

forma de magnitudes fijas, por unidades fisicas o
calcularse sobre el valor de la circulacion mercantil,
como un por ciento de este. Las tasas de margen
comercial pueden ser de descuentos o de
recargos.

Se entiende por tasas de recargos
comerciales las que se calculan y aplican sobre los
precios mayoristas de los insumos técnicos
productivos o de las mercancias, y son tasas de
descuentos comerciales las que se calculan y
aplican generalmente sobre los precios minoristas
o de venta a la poblacion a los denominados
bienes de consumo.

Las tasas de margen comercial tienen
caracter de maximo por lo que no constituye una
violacién aplicar tasas inferiores a las aprobadas
por el Ministerio de Finanzas y Precios. Estas tasas
se conforman por los gastos en que, como
promedio, deben incurrirse en cada nivel de
circulacion, mas determinada utilidad.

Deben aplicarse tasas de margenes
comerciales inferiores a las oficialmente
establecidas, se puede abaratar los productos y
mejorar su competitividad, siempre que con ello
no se incumplan las obligaciones con el
Presupuesto del Estado.

En el caso de productos o mercancias
importadas, la tasa de recargo del importador se
aplicara al costo CIF, que va a incluir el costo de
adquisicién del producto en el exterior, su seguro
y la transportacion hasta colocarlo en territorio
nacional.

En las exportaciones se aplicara sobre el
precio, segun las condiciones de venta, convertido
a pesos convertibles mediante la aplicacion de la
tasa de cambio oficial. Se consideran productos
duales aquellos que pueden, a la vez, constituir
bienes de consumo o insumos técnicos
productivos. En estos casos, las entidades
comercializadoras precisaran en los contratos la
aplicacién de recargos o descuentos comerciales,
conforme el destino de cada lote.

El Ministerio de Finanzas y Precios
determina los bienes de consumo que, sin tener un
destino técnico productivo se facturaran a precio
de empresa mas el recargo comercial,
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estableciéndolas en las disposiciones
correspondientes. Las tasas de margenes
comerciales se estructuran de acuerdo con los
niveles de circulacién donde se aplican. Estos
niveles son el nacional, el territorial y el provincial
y tendran derecho a cobrarlas las entidades que
realicen las funciones de comercializacién en cada
nivel, manteniendo asi su caracter funcional.

De existir mas de una entidad que
comercializa el mismo producto, dentro de un
nivel de circulacion la tasa sera compartida de
acuerdo con la proporcion que le corresponda, o
que debe quedar establecido en los contratos
correspondientes. No obstante, el Ministerio de
Finanzas y Precios podra determinar otro
tratamiento ante casos especificos. Esto es lo que
se denomina caracter funcional de las tasas
comerciales, pues cada entidad debe recibir, segin
los gastos en que ha incurrido por la funcién que
desempefia.

Las tasas se conforman por familias de

productos o grupos de entidades
comercializadoras que realicen  funciones
similares, segin determine el Ministerio de

Finanzas y Precios. Excepcionalmente se
autorizaran tasas por empresas en actividades
especificas y en estos casos se consideraran tasas
de resultados medios de los grupos que
comercializan.

Al elaborarse las propuestas por los
Organos y organismos correspondientes se debera
mantener una correlacion adecuada entre las
tasas a aplicar por las diferentes empresas
comercializadoras. En el supuesto que se registren
disminuciones en los gastos operacionales, de
modo que las entidades comercializadoras
incrementen las utilidades reales en mas del 50%,
sostenidamente durante 3 trimestres, deberan
reducirse e informar al Ministerio de Finanzas y
Precios.

2 Relacion de las tasas de margenes
comerciales con los resultados econémicos

Como se ha seflalado anteriormente, la
tasa de margen comercial determina el margen

comercial. El margen comercial es la multiplicacion
de los precios de los productos que se
comercializan por la tasa aplicada a cada uno. La
venta bruta de una empresa comercializadora es
la suma del costo de venta mas el margen
comercial. Como la tasa de margen comercial es
porcentual en la medida en que aumenta el precio
aumentan los margenes y por lo tanto las ventas
brutas

Para determinar la utilidad antes de
impuesto en una empresa comercializadora deben
deducirse de las ventas brutas el costo de venta.
Como el costo de venta viene determinado por los
precios de los productos que se adquieren estos se
modifican con las oscilaciones de los precios. Los
gastos de operaciones, por otra parte, son
generalmente estables, no se modifican
sustancialmente con el cambio de los precios.

Si a las ventas brutas se le resta el costo de
venta y los gastos de operaciones se obtiene la
utilidad neta de las empresas. Como se aprecia la
utilidad neta esta en relaciéon de los precios de
adquisicién de los productos y crece o disminuye
en la misma medida que lo hacen los precios.

Un ejemplo para ilustrar lo anteriormente
sefialado:

1. Una empresa comercializadora tiene una tasa
de recargo del 10%

2. Compran 100 toneladas de productos a 20 CUP
cada una, lo que significa un valor de 2 000
CUP.

3. Para la operacién la empresa gastos unos 100
CupP

4. Elmargen comercial es de 200 CUPy la utilidad
por tanto es de 100 CUP.

5. Si las 100 toneladas se compran a 40 CUP
significa un ingreso a de 4 000 CUP.

6. Si se mantienen los mismos gastos de
operaciones el margen comercial se
incrementa hasta los 400 CUP y la utilidad de
la empresa llegara a 300 CUP, solo por el hecho
de incrementarse los precios de lo productos
que se adquieren.

En resumen, los ingresos netos o
ganancias de las empresas comercializadoras esta
en correspondencia a la magnitud del precio de las
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mercancias adquiridas y los gastos de
operaciones. El comportamiento de las tasas de
margen comercial es similar en la agricultura,
aunque tiene algunas particularidades que a
continuacion se evaluaran.

3 El peso relativamente alto de las mermas de
los productos

En los margenes comerciales planificados
de las empresas comercializadoras, resultado de
las tasas de margen comercial aprobadas esta
previsto cierto nivel de pérdidas por concepto de
mermas. Las mermas son propias de la circulacién
de los productos frescos y congelados que
almacenan o se conservan en frigorificos.

Lo diferente en el caso de la circulaciéon de
los productos agricolas es que muchos de ellos,
excepto lo granos y cereales, provocan altos
niveles de mermas como resultado del caracter
perecedero de los productos.

Es una practica generalizada establecer
juridicamente las mermas que pueden tener los
productos en los diferentes niveles de circulacién.
Para muchos esta normativa es contradictoria
porqgue consiste en una autorizacidn previa para
llegar a determinado nivel de gasto, aunque no
necesariamente lo incurra.

Las mermas no se pueden considerar
como gastos absolutos, en el peor de los casos los
productos que se descomponen pueden utilizarse
en plantas que preparan piensos para los
animales.

En resumen, estos elementos se requieren
identificar adecuadamente para la formacion de
las tasas de margen comercial y exigen de una
adecuada precisibn que no permita que se
incluyan gastos no justificados econémicamente.

4 El caracter decisivo de la comercializacién agil
en la realizacion de las mercancias

A diferencia de la circulacion de otras
mercancias, en el caso de los productos agricolas
es imprescindible que entidades especializadas en
la comercializacién realicen el traslado de los

productos desde el campo hasta los mercados de
consumo, no solo en las cantidades que pueden
satisfacer la demanda, también de manera rapida
y cumpliendo las condiciones requeridas.

El caracter perecedero de los productos
exige que la mayor parte de ellos se trasladen con
premura del campo a los mercados o lugares de
almacenamiento adecuado. Sobre todo, las
hortalizas de hojas requieren que cada dia, en las
horas mas frescas, los productores las cosechen,
mantengan frescas y bien temprano en la mafiana,
llegue a sus destinos.

En otras producciones los consumidores
pueden optar por no esperar que una empresa
comercializadora se lo lleve para su consumo y
trasladarse por su medio a buscar el producto.
Como la mayor parte de la produccion agricola en
la economia cubana esta destinada al consumo
final de la poblacién, es imposible es imposible que
miles de personas acudan directamente a los
productores.

En resumen, si bien los gastos de
comercializacién pueden ser apreciables por los
conceptos de mermas, esta misma caracteristica
exige que este paso necesario para la realizacion
de las mercancias se realice a la mayor brevedad y
con la mayor premura, de lo contrario se
encareceria extraordinariamente.

5 Sobre las estructuras de la circulacion de las
mercancias agricolas en Cuba

En todo proceso de circulacion de
mercancias agricolas existen al menos tres entes
participantes: el productor, el circulador o
intermediario y el consumidor final. Cada uno
aporta determinado al valor al producto y los
recupera, donde se incluye sus utilidades
previstas.

Los gastos y utilidades de cada uno de los
entes sefalados se recuperan con las tarifas y
tasas de la circulacion de las mercancias agricolas.
Se pueden identificar al menos las tarifas de
acarreo, las tasas de recargo comercial mayoristas
y las tasas de descuento minoristas.
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1. La
insumos.

Antes de iniciar el proceso de produccién
agropecuario se requiere de la previa distribucién
de los insumos. En la actualidad existen diversas
modalidades de asignacién de los insumos
agricolas a los productores. Entre las mas
generalizadas esta el lamado paquete tecnoldgico
gue consiste en una determina asignacion que el
Ministerio de Agricultura con su empresa
comercializadora vende a los productores.

Otra modalidad es la venta liberada de
insumos, aun incipiente, pero que debe
convertirse en la modalidad mas generalizada.
Este tipo de circulacién se realiza a precios que
tienen incluidos incrementos de precios,
considerando transitorias tasas de cambio o
multiplicadores.

La tercera modalidad es a través de
asignaciones de ingresos en moneda convertible
para determinada capacidad de compra, para lo
que se habilitan determinadas tiendas con estos
insumos.

En cada una de las formas de circulacion de
las mercancias las empresas comercializadoras
tienen aprobadas tasas de margen comercial, con
las que recuperan gastos y utilidades.

Una particularidad, que con el tiempo debe
ir extinguiéndose consiste en que el Presupuesto
subsidie los incrementos de precios de los
insumos con el objetivo de su estabilizacién. Esta
practica responde a que los ingresos de los
productores estan ajustados a precios y fichas de
costos, por tanto, de incrementarse los costos
disminuiran las utilidades des de los productores.

En resumen, el proceso de circulacion de
los insumos esta en un proceso de transicion hacia
formas mas flexibles y dinamicas que permita la
asignacioén liberada de insumos, sin subsidios del
pais.

comercializacion de

- Tarifas de acarreo

En las tarifas de acarreo participa el
productor y puede hacerlo también otra entidad
que puede trasladar el producto, desde el campo
hasta el punto convenido de recepcién. La
caracteristica fundamental de la tarifa de acarreo

consiste en que los gastos de manipulaciéon son
muy significativos en relacién con el de traslado del
producto. Generalmente la distancia entre el
campoy el lugar donde se concentra la produccién
no solo es relativamente corta, sino que para
determinados equipos de transporte le resulta
dificil y con muchos riesgos y gastos. El que realiza
el acarreo, sino es el productor, generalmente
paga por el precio de acopio establecido el
producto que va a trasladar.

El acarreo generalmente se hace con
medios de transporte ligero, de traccién animal u
otros como carretas que son remolcadas por
tractores. El propio productor puede hacer el
acarreo con sus medios y en estos casos como el
precio del producto se fija en el campo recibe el
pago correspondiente por el traslado de las
mercancias. Al que acarrea el producto se le paga
el precio de acopio del producto mas la tarifa de
acarreo correspondiente.

Veamos un ejemplo para ilustrar:

Precio del producto: 60 pesos el quintal

Tarifa de acarreo: 1,30 pesos por 1quintal/
Kilémetro.

Cantidad acarreada: 50 quintales

Kilobmetros recorridos: 5 kilbmetros.

Ingresos a pagar al acarreador por la
empresa de acopio. la = 1,30x 5x50 = 325 pesos,
que representan 6,5 pesos mas por quintal.

- Tasas de margen comercial mayoristas

Desde el punto convenido para la
recepcién de las mercancias en el campo hasta
grandes almacenes concentradores 0
directamente hasta el mercado minorista los
gastos y utilidades se cubren con las tasas de
margen comercial mayoristas. Este tipo de
circulacion de los productos agricolas se realiza
generalmente por equipos especializados, de gran
porte, que transporta grandes volumenes de
productos agricolas para que se garantice la
eficiencia.

Veamos un ejemplo para ilustrar:

Precio de acopio: 60 pesos

Tasa de recargo comercial: 20%

Precio de venta de la empresa mayorista:

Pv=60* (60*20/100)= 72 pesos.
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Margen comercial= 12 pesos por quintal

La tasa de descuento minorista:

La comercializacién minorista se realiza en
mercados o lugares especificos, con determinadas
condiciones que faciltan la venta de las
mercancias, ubicados en las ciudades y pueblos.
Los productos hay que trasladarlos hasta estos
centros, con agilidad, beneficiadas y seleccionadas
adecuadamente por calidades.

Las tasas de descuento minoristas no
incluyen gastos de transportacion. Entre los gastos
mas significativos que incluye se encuentran los de
salarios de los vendedores, las tarifas de espacios,
los impuestos a la venta fijados por el Estado y las
mermas que pueden ser por rebaja de precios por
deterioro de la calidad del producto.

Las tasas de descuento minoristas se
aplican a los precios a la poblacién aprobados
generalmente por los gobiernos de cada provincia,
veamos un ejemplo para ilustrar:

Precio minorista 0,80 pesos la libra.

Tasa de descuento minorista: 10%.

Margen comercial minorista: 0,80x10 = 0,80 por
libra.

En este caso el precio minorista coincidié
con la suma del precio de acopio, el acarreo (que
se incluye en los gastos de la empresa de acopio),
el margen comercial mayorista y el margen de
descuento minorista. Las particularidades de la
formacion del precio minorista se abordan en el
préximo epigrafe.

Una de las variantes mas eficientes de la
circulacion de los productos agricolas es el lamado
tiro directo. Lo importante de este tipo de
circulacion de las mercancias es que obvia a
intermediarios y por tanto llega con mas rapidez
los productos a los consumidores. En este caso, a
los que trasladen las mercancias de esta manera
reciben los ingresos por las tarifas de acarreo y por
las tasas de margen comercial mayorista. Si el
productor se encarga de vender las mercancias,
también recibe estos ingresos, a los que debe

deducir gastos fijos como impuestos y tarifas por
el uso de espacios.

También determinados productos pueden
tener otros servicios, como pueden ser largos
almacenamiento o frigorificos. Como regla en los
precios minoristas de estos productos deben estar
incluidos esta particularidad, de no ser asi las
entidades comercializadoras tienen que asumirlos
como gastos a sus resultados econémicos y
financieros.

En resumen, cada una de las entidades
comercializadoras que participan en la circulacién
de los productores agricolas tiene previsto
recuperar sus gastos y utilidades con tarifas y tasas
de margen comercial.

6 La formacion del precio minorista

El precio minorista de los productos
agricolas tiene un conjunto de caracteristicas que
permiten asegurar que constituye un asunto de
relevante importancia para la economia y la
politica de cualquier pais, entre las que se
encuentran
1. Permite que se reconozcan los gastos de

trabajo (costos, gastos y utilidades) que se han
invertido en la produccién y circulacion del
producto hasta el dltimo eslabén de la cadena.

2. Determina las posibilidades reales de los
consumidores de garantizar su alimentacion,
asi como fija el nivel de salario real de los
trabajadores, mucho mas en las condiciones
de Cuba, que los gastos en alimentos
constituyen una proporciéon importante de los
de la familia.

3. Requiere su aprobacién de un mayor grado de
descentralizacion por su caracter dinamico, al
requerir modificarse en funcion de las ofertas
y demandas de los productos, asi como las
caracteristicas alimenticias de cada uno de los
territorios.

Un algoritmo detallado del precio
minorista puede incluir los siguientes elementos

Pm=Pa+A+Trm+Trm,
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donde:

- Pm es precio minorista,

- Pa es el de acopio que a vez reconoce

costos, gasto y utilidades de los

productores.

- A, representa los gastos de acarreo

-Trm, representa los gastos y utilidades

que recargan de las empresas

comercializadoras que se recuperan con
las tasas de recargo

- Trm es el margen minorista que recupera

gastos y utilidades, incluidos impuestos, de

estas empresas con las tasas de descuento
minoristas

La aprobacion del precio minorista de un
producto agricola requiere de una alta dosis de
profesionalidad y sensibilidad politica. Es
necesario combinar los intereses de los
productores 'y comercializadores con las
posibilidades adquisitivas de la poblacién. A
continuacioén, un ejemplo que permite ilustrar.

Precio de acopio del producto X = 100
pesos.

Margen mayorista de recargo comercial,
incluyendo acarreo= 20 pesos.

Margen de  descuento  minorista,
incluyendo impuestos a la venta= 10 pesos.

Escenario A, El precio en el mercado de
oferta y demanda = 115 pesos, Demuestra que
resulta ineficiente los productores vy
comercializadores del producto y que la demanda
del producto estad por debajo de su oferta. No se
puede aprobar un precio superior a 115,00pesos,
aunque la empresa comercializadora pierda 15
pesos por cada producto.

Escenario B. El precio en el mercado de
oferta y demanda = 145 pesos, Demuestra que
resulta eficiente la produccién y comercializacién
del productoy que la demanda del esta por encima
de su oferta. No se puede aprobar un precio por
debajo de 145 pesos, porque se estan creando las
condiciones para que se compre para revender, si
la alternativa es de venta liberada.

En resumen, la formaciéon del precio
minorista resulta el corolario de la labor de
planificacion de los precios agricolas. Como ultimo

momento requiere de una fuerte dosis de
conocimientos econdmicos, financieros y de la
situacion politica moral que vive el territorio para
el que se decide aprobar el precio.

7 La participacion de diversas formas de
propiedad en la circulacion de los productos
agropecuarios

Como se sefialaba en el primer epigrafe de
este texto en agricultura cubana conviven, de
modo especial, los tipos socioecondmicos propios
del momento histérico de transicién en que vive
una economia en construccién del socialismo.

Entre los tipos socioeconémicos mas
activos se encuentran las formas de produccion no
estatales, productores privados y cooperativas de
diferentes grados de socializacién. La participaciéon
de estos en la comercializacién del producto es
practicamente totalitaria en el acarreo y muy
significativa en los abastecimientos a los mercados
agropecuarios de oferta y demanda.

Lo importante a destacar de |la
participacion de las diversas formas de propiedad
en la formacion planificada de los precios agricolas
y especificamente en los gastos de circulacién se
encuentra en que estd determinado que el
reconocimiento de sus gastos y utilidades en la
esfera de la circulacién esta en correspondencia
con las funciones que desempefien.

En resumen, si el productor acarrea el
producto, le corresponde los ingresos por ésta
actividad; si ademas lleva el producto hasta el
mercado concentrador es necesario reconocerle
de igual forma que a las empresas estatales, sus
gastos y utilidades. Y si, por ultimo, lo lleva hasta el
mercado minorista y pone un representante a
vender le corresponde todos los ingresos por la
venta del producto, al que debe aminorarse los
impuestos y pagos de tarifas de espacios, como a
las empresas estatales.

IV LAS PARTICULARIDADES DE PRECIOS DE LOS
PRODUCTOS PECUARIOS
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Hasta aqui ha estudiado la formacién de
precios de la agricultura considerando como base
los costos y utilidades de los precios agricolas. La
razén solo ha sido de orden didactico, pues es
bastante engorroso acudir a ejemplos vy
explicaciones para ambas situaciones.

La formacién de los precios de los precios
pecuarios tiene mas elementos comunes con los
precios agricolas que diferencias. Entre los
elementos comunes se encuentran:

1. La participacién de diversas formas de
propiedad, con un importante peso de
productores privados y cooperativos.

2. Diversidad de productos que permiten
reconocer cuales son relativamente mas
importante que otros. En el caso de los
pecuarios se puede identificar como menos
relevante la produccion del llamado ganado
menor.

3. El reconocimiento de los costos y gastos a
partir de restricciones similares.

4. Lainfluencia apreciable enlos rendimientos de
los insumos en este caso, los piensos,
medicamentos, etc.

5. El caracter estacional de la produccién, con
rendimientos muy diferentes por disimiles
épocas del afio.

6. El caracter cada vez mas industrializado de la
produccién pecuaria.

CONCLUSIONES

7. La necesidad de reconocer niveles de utilidad
estimulantes para los productores similares al
final de afio.

Entre los aspectos que se identifican como
diferencia entre la formacién de precios pecuarios
y agricolas se encuentran:

1. Importante diferencia entre el precio de acopio
del producto y el del producto aprovechable
industrialmente. Por ejemplo, la carne de res
en pie se aprovecha al 33%, la de cerdo al 66%,
etc. En el caso de los productos agricolas,
aunque pueden existir mermas estas por lo
general no sobrepasan mas del 10%. En el caso
de un kilogramo de carne de cerdo en pie que
tenga como precio 25 pesos, cuando se vende
en bandas el precio del kilogramo es de 37,70
pesos.

2. Mayores costos de conservacion  al
deteriorarse mas rapido y exigir mayor nivel de
frios los productos carnicos.

3. Altaimportancia del costo y el precio conjunto,
por cuanto los productos se pueden vender
por diferentes partes y cada una de ellas tiene
valores diferentes.

4, En resumen, entre los precios de acopio
agricola y pecuario son mas los elementos
comunes que diferentes, no obstante, cada
uno de ello requiere de un abordaje especifico
para lograr una formacion de precio objetiva.

El concepto fundamental en materia de precios para enfrentar la crisis alimentaria es que el Estado
protege y centraliza un conjunto de alimentos que garantizan los niveles de alimentacién fundamental de
poblacién, dejando a la libre actuacién de la oferta y demanda de productores y comercializadores los precios

de las demas producciones.

La complejidad del tema radica en planificar los precios de los productos agricolas, no solo porque el
hecho de planificar precios es un acto dificil y polémico, también porque la agricultura, como proceso
productivo dependiente de innumerables factores naturales y espontaneos le introduce elementos

complejos adicionales.

Evaluar y medir cada uno de los factores que intervienen en el proceso planificada de los precios y
ponderarlo de la manera mas precisa en los precios es un reto que los economistas cubanos han asumido,
comprendiendo el caracter complejo de la tarea, pero no imposible.

A diferencia de otros paises, estos procesos de planificacion se realizan apoyados por los criterios de
miles de campesinos y trabajadores agricolas que contribuyen con su experiencia a suplir la espontaneidad
y la falta de experiencia especifica de los que dirigen estos procesos en la direccion econémica del pais.

ISSN-e 2523-2967, RNPS-e 2449 http://www.mfp.gob.cu/revista mfp/ Correo: revista@mfp.gob.cu Teléf. 53-7-8671904



http://www.mfp.gob.cu/revista_mfp/
mailto:revista@mfp.gob.cu

REVISTA CUBANA DE FINANZAS Y PRECIOS Vol. 3, No. 3, julio - septiembre, Afio 2019, pp. 42-61

BIBLIOGRAFIA

Alvarez, E. (2003), Cuba: La coyuntura econémica en el afio 2002 y perspectivas para el 2003, Instituto
nacional de investigaciones econémicas, mimeo, La Habana.

CEEC, (1999): CUBA: COMPETENCIA Y MONOPOLIO. Reflexiones sobre su influencia en la dindmica de la
economia cubana contemporanea. Universidad de La Habana Centro de Estudios de la Economia
Cubana. Enero de 1999

Che Guevara, E. (1976): Sobre el sistema presupuestario de financiamiento. Obras Escogidas. Editorial
Ciencias Sociales. La Habana, 1976. Tomo 5.

Colectivo de autores (2004): Textos para la imparticion de Economia Politica Capitalismo, Imperialismo y
Socialismo. Editorial Felix Varela La Habana 2004.

Diaz de Castro, C. (20001): Gestion de Precios. ESIC Editorial 2001

Gutiérrez Pérez, S. (2008): Diez Lecciones sobre los Precios en Cuba. Versién impresa EAEHT 2008.

Hidalgo Gato, F. (1992): Los precios en el Socialismo. Editorial Ciencias Sociales Ciudad de la Habana. Cuba.
Marx, C. (1976): El Capital. Tomo IIL. Edicidn Ciencias Sociales

PCC, (1997): Resolucion economica del V Congreso del PCC. Ciudad de la Habana, 1997

Zavialkov. A.G. (1978): Los Precios y su Formacion en la URSS. Editorial Ciencias Sociales. La Habana Cuba.
1978.

DATOS DEL AUTOR

SILVIO DAVID GUTIERREZ PEREZ

Madster en Finanzas. Profesor Auxiliar. Facultad de Contabilidad y Finanzas de la Universidad de La Habana. Director
de Agroindustria del Ministerio de Finanzas de Cuba.

Fecha de recepcién: 1 de marzo de 2019
Fecha de aceptacion: 30 de marzo de 2019
Fecha de publicacién: 30 de septiembre de 2019

ISSN-e 2523-2967, RNPS-e 2449 http://www.mfp.gob.cu/revista mfp/ Correo: revista@mfp.gob.cu Teléf. 53-7-8671904

60



http://www.mfp.gob.cu/revista_mfp/
mailto:revista@mfp.gob.cu

